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ÚVOD (INTRODUCTION) 
 

Aktuálny ekonomická vývoj a s tým súvisiace turbulentné zmeny podnikateľského 
prostredia spôsobujú malým a stredným podnikom vznik rôznych rizikových situácií, 
ktorých riešenie vyžaduje osobitný prístup. Zámerne sa odvolávam na malé a stredné 
podniky, keďže tieto predstavujú motor európskych ekonomík, hlavných 
zamestnávateľov a svojou diverzitou dokážu lepšie uspokojovať potreby zákazníkov. 

Problémom súčasnosti nie je nedostatok podnikateľských nápadov, resp. 
nezáujem o podnikanie, ale skôr otázka financovania podnikania, udržania životnej 
úrovne podnikateľa a samozrejme preberanie zodpovednosti za podnikanie, čo spočíva 
vo vnímaní podnikateľského rizika. Generácia ľudí 1970+ sa pomerne rýchlo 
prispôsobovala zmenám, ktoré nastali po roku 1989, ale i tu vidieť určitú snahu 
o zabezpečenie životného štandardu, ktorý musí byť východiskovou motiváciou pre 
realizáciu rizikových projektov. Celosvetové ekonomické zmeny, ktoré boli vyvolané 
a sú poznačené globalizáciou ekonomického života a prejavujúcimi sa dosahmi štvrtej 
priemyselnej revolúcie, vedú k odlišnému vnímaniu malého a stredného podnikania. 
Česká a Slovenská republika patria svojimi ekonomickými modelmi skôr do franko- a 
nemeckofónneho prostredia, jednak spôsobom kreovania podnikateľskej existencie – 
v podobe malých a stredných podnikov, tvoriacich chrbtovú kosť oboch ekonomík – 
jednak prístupom k uplatňovaniu manažérskych funkcií a nástrojov. To sa zákonite 
prejavuje aj v spôsobe finančného rozhodovania a finančného riadenia podnikov. 

Malé a stredné podnikanie v ČR a SR je poznačené viacerými ekonomickými, 
finančnými krízami a transformáciami, z toho najvýraznejší bol hádam vplyv ostatnej 
dlhovej krízy (2008-2012), čo rezultuje zo spôsobu, akým je tento podnikateľský blok 
financovaný. Silná závislosť od úverových produktov komerčných bánk, v spojitosti 
s nedostatkom relevantného majetku, ktorý by mohol slúžiť ako adekvátna zábezpeka, 
vytvára nebezpečnú zmes a v prípade štandardných porúch na finančných trhoch vedie 
až takmer k zastaveniu financovania. Pritom si treba musíme uvedomiť, že skupina 
malých a stredných podnikov: 

• Podľa EÚ, je tvorená podnikmi s 0 až 250 zamestnancami a obratom a/alebo 
bilančnou sumou menšou ako 50 mil. eur. Malé a stredné podniky sa 
kategorizujú do skupín: mikropodnik, ktorý má menej ako 10 pracovníkov a 
obrat a/alebo bilančnú sumu menšiu ako 2 mil. eur; malý podnik s menej ako 
50 zamestnancami a obratom a/alebo bilančnou sumou menšou ako 10 mil. 
eur; stredný podnik, ktorý má menej ako 250 pracovníkov a obrat a/alebo 
bilančnú sumu menšiu ako 50 mil. eur. 1 

                                                 
1  Zdroj: http://www.ekonom.sav.sk/uploads/journals/268_wp67jeck.pdf (cit. 2016-12-02) 

http://www.ekonom.sav.sk/uploads/journals/268_wp67jeck.pdf
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Tabuľka 1 Počet podnikov a porovnanie malých a stredných podnikov na Slovensku 

 

Zdroj: http://mytvorimehospodarstvo.sk/stav-malych-a-strednych-podnikoch-na-slovensku/ (cit. 2016-
12-30) 

 

• Malé a stredné podniky tvoria viac ako 99 % celkového počtu podnikov v EÚ, 
zamestnávajú takmer 70 % pracovnej sily (v SR viac ako 70 %).2 

 

• Zastúpenie MSP v ekonomike EÚ je v jednotlivých odvetviach rozdielne. Viac 
ako 50 % podiel majú v odvetviach: preprava a skladovanie (87.4 %), 
informácie a komunikácie (77 %), dodávka elektriny, plynu, pary a studeného 
vzduchu (78 %), ubytovacie a stravovacie služby a administratívne a 
podporné služby (68 %) a dodávky vody; čistenie a odvod odpadových vôd, 
odpady a služby odstraňovania odpadov (78 %).3 

 

• Podľa údajov Štatistického úradu SR bolo v roku 2015 na Slovensku 
evidovaných 531 729 aktívnych podnikateľských subjektov, z toho 531 063 
malých a stredných podnikov. V medziročnom porovnaní sa znížil celkový 
počet aktívnych malých a stredných podnikov o 6,0 %, hlavne vplyvom 
zavedenia novej metodiky ŠÚ SR pre stanovenie aktivity subjektu.4 
Mikropodniky (s 0 až 9 zamestnancami) zohrávali významnú úlohu v 
„nefinančnom podnikovom sektore“. Predstavovali takmer 40 % pracovných 
miest a približne 27 % pridanej hodnoty, čím presiahli európsky priemer o 
takmer 10 percentuálnych bodov v prípade pracovných miest a o 6 
percentuálnych bodov, pokiaľ ide o pridanú hodnotu.5 Z celkového počtu 
aktívnych podnikateľských subjektov bolo 96,9 % mikropodnikov (515 236), 

                                                 
2  Zdroj: http://www.ekonom.sav.sk/uploads/journals/268_wp67jeck.pdf (cit. 2016-12-02) 
3  Zdroj: http://www.ekonom.sav.sk/uploads/journals/268_wp67jeck.pdf (cit. 2016-12-02) 
4  SBA. 2016. Malé a stredné podnikanie v číslach v roku 2015. Bratislava: Slovak Business Agency, 

2016. s. 7. 
5  Zdroj: http://mytvorimehospodarstvo.sk/stav-malych-a-strednych-podnikoch-na-slovensku/ (cit. 

2016-12-30) 

http://mytvorimehospodarstvo.sk/stav-malych-a-strednych-podnikoch-na-slovensku/
http://www.ekonom.sav.sk/uploads/journals/268_wp67jeck.pdf
http://www.ekonom.sav.sk/uploads/journals/268_wp67jeck.pdf
http://mytvorimehospodarstvo.sk/stav-malych-a-strednych-podnikoch-na-slovensku/
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1 STAV PROBLEMATIKY DOMA A V ZAHRANIČÍ 
(CURRENT STATE OF THE PRESENTED ISSUE IN 
NATIONAL AND INTERNATIONAL CONTEXT) 

 

Skúmanie problematiky finančnej a kapitálovej štruktúry do značnej miery závisí 
od charakteru podnikania – predmet činnosť, veľkostné kritérium podniku, prístupnosť 
k finančným zdrojom – a v podmienkach EÚ bude značne determinované 
kontinentálnym spôsobom financovania podnikania. Dominancia bankového sektora 
a úverového financovania, na úkor emisie majetkových a podielových cenných 
papierov, značne komplikuje procesy optimalizácie financovania, keďže chýba vhodne 
nastavená finančná infraštruktúra. 
 

1.1  Finančná a kapitálová štruktúra podniku 
 

Finančná a kapitálová štruktúra podniku sú z hľadiska finančného výkazníctva 
druhou stranou bilancie podniku, označovanej ako pasíva (vlastné imanie a záväzky), 
avšak toto označenie neprejudikuje spôsob správania sa manažmentu. Keď 
abstrahujeme od vplyvu teórie agentstva, základnou úlohou finančného manažéra je 
zabezpečiť taký podiel vlastného a cudzieho kapitálu, aby sa finančne zabezpečili 
všetky aktivity plánované v krátkodobom, strednodobom a dlhodobom horizonte, pri 
zachovaní udržateľnosti podnikania. V súčasnom svete financií, ktorý sa vyznačuje 
vysokou závislosťou na úverových zdrojoch, sa ťažko presadzuje subjektom, ktoré 
nedokážu preukázať uspokojivú vybavenosť vlastným kapitálom a nevyhnutnými 
zárukami (zábezpeky vo forme vysokobonitného majetku). Samotná podstata 
podnikania, invenčný podnikateľský zámer, je veľmi slabým argumentom pri vedení 
rozhovorov s potenciálnymi veriteľmi alebo investormi. Finančné inžinierstvo pri 
analýze dosahov finančnej revolúcie na svet financií upozorňuje na správanie sa štátov 
na finančných trhoch, ktoré vedie k intenzívnejšej aktivácii vytláčacieho efektu a štáty 
tak odčerpávajú zdroje, určené na súkromné rozvojové investície.8 Bitka o obmedzené 
zdroje sa zostruje, príp. presúva na trhy majetkových cenných papierov a to za 
predpokladu, že daný región má pomerne dobre rozvinutý kapitálový trh. Vychádzajúc 
z modelov financovania podnikateľských aktivít (anglo-americký, kontinentálny, ázijský, 
japonský), pri zohľadnení regionálnej dislokácie podnikov, môžu pri riešení finančnej a 
kapitálovej štruktúry vznikať najvýznamnejšie problémy hlavne v našom 
(kontinentálnom) spôsobe financovania podnikov, bazírujúcom na bankovom 
financovaní. Ostatná finančná kríza jasne poukázala, čo sa môže stať s ekonomikou, v 
ktorej sa zastavia úverové transakcie, v dôsledku najskôr prehnaného riskovania zo 
strany bánk a následne neprimeraného škrtenia úverových zdrojov. Zdá sa, že s 
uvedenými tendenciami sa samotné finančné trhy nevysporiadajú, preto je primeraná 
úroveň regulácie nevyhnutným predpokladom zachovania rastového vývoja podnikov a 

                                                 
8  MARKOVIČ, P. a kol. 2007. Manažment finančných rizík podniku. Implementácia derivátových 

kontraktov. Bratislava : Iura Edition, 2007. S. 46. ISBN 978-80-8078-132-3. 
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